
 

 

2024 年 10 月 10 日 

各 位 

株式会社八十二銀行 

 

「第13回信州ベンチャーサミット」の開催と起業家ピッチプレゼンター・観覧者の募集について 

 

八十二銀行（頭取 松下 正樹）は、長野県内の創業支援機関と共同で「第13回信州ベンチャーサミット」

を開催いたします。 

本イベントは創業後間もない事業者の皆様がビジネスアイデアや事業構想を発表し、支援者を募るための

機会となるものです。 

以下に概要をお知らせいたします。 

 

1.「第13回信州ベンチャーサミット」の概要 

日 時 2025年1月16日（木）13:00～18:00（受付開始 12:30～） 

会 場 長野市芸術館リサイタルホール(長野県長野市大字鶴賀緑町1613) 

プログラム 

（予定） 

（１） 基調講演 

（２） 起業家によるピッチ 

（３） ビジネス交流会（参加無料） 

主 催 
八十二銀行、長野県、有限責任監査法人トーマツ、公益財団法人長野県産業振興機構、 

一般社団法人21世紀ニュービジネス協議会 

 

2．起業家ピッチプレゼンターの募集 

対 象 者 

・長野県内に事業所を有す又は県内で事業を展開する(予定含む)企業 

・応募時点で起業済みであること（既存事業とは別に、新分野への進出、業態転換等に実際

に取り組む実績がある企業も含む） 

・自社事業に共感してくれる優秀な人材を確保したい、資金的な支援を獲得したい、事業連

携・協業パートナーを探したい起業家 

・法人の代表者が応募及び当日の発表を行えること 

募集人数 ９名程度 

応募締切 2024年11月30日（土）24時必着 

応募方法 詳細は別紙をご覧ください 

 

３．観覧者の募集 

定員 290名（先着順、参加費無料） 

申込方法 
以下のURLから事前登録を行う 

リンク：https://tohmatsu.smartseminar.jp/public/seminar/view/54600 

事前登録期限 2025年１月15日（水） 

 

以 上 







第13回信州ベンチャーサミット開催 

起業家ピッチプレゼンター・観覧者募集 

 

本年度、新たなフェーズに入る「第13回信州ベンチャーサミット」の開催が決定いたしまし

た。それに合わせまして、登壇される起業家ピッチプレゼンター並びに観覧者の募集を開始い

たしますことをお知らせいたします。 

今回で13回目となる「信州ベンチャーサミット」は、新たなビジネスや更なる高みへ挑戦し

ようとする経営者の皆様が事業や構想をプレゼンテーションする場であると共に、その可能性

を広げてくれる参加者との出会いの場となります。起業家によるプレゼンテーション、ビジネ

スの専門家による審査・アドバイスなど、盛りだくさんの内容をご用意しております。信州か

ら世界を視野に奮闘する起業家の熱き「魂」の発表の場、触れる場として、皆様のご応募・ご

参加を心からお待ちしています。 

 

【開催概要】 

■ 日時：2025年1月16日（木）13：00～18：00（12: 30 受付開始） 

■ 会場：長野市芸術館リサイタルホール（長野県長野市大字鶴賀緑町1613） 

■ 定員：290名（参加無料）定員になり次第、締め切らせていただきます 

■ 主催：長野県、有限責任監査法人トーマツ、株式会社八十二銀行、公益財団法人長野県産業

振興機構、一般社団法人 21 世紀ニュービジネス協議会 

■ 参加申込：観覧は別添チラシ QR コードよりお申し込みの上、当日会場へお越しください 

 

【起業家ピッチプレゼンター募集】 

■ 起業家ピッチプレゼンター応募資格 

・長野県内に拠点・事業所を有す又は県内で事業を展開する（予定含む）企業 

・応募時点で起業済みであること（既存事業とは別に、新分野への進出、業態転換等に実際に

取り組む実績がある企業も含む） 

・自社事業に共感してくれる優秀な人材を確保したい、資金的な支援を獲得したい、事業連

携・協業パートナーを探したい起業家 

・法人の代表者が応募及び当日の発表を行えること 

■ 募集人数：9名程度 

■ 応募締切 2024年11月30日（土）24時必着 

■ 書類選考結果通知 2024年12月9日（月）（予定） 

■ 起業家ピッチ  

表彰：審査員の審査結果に基づき「グランプリ」の選定に加え、「ソーシャル・イノベーシ

ョン賞」、「テクノロジー・インパクト賞」、「マーケティング・ストラテジー

賞」、「ビジョナリー賞」の受賞者を選定します。受賞者には記念品をお贈りいたし



ます。 

プレゼンテーション：持ち時間は、5分です（時間厳守）。発表内容には、プランの発表を通

じて伝えたい明確なメッセージを含めてください（例えば、戦略についてアドバイス

を得たい、資金調達がしたい、事業提携がしたい、人材募集がしたいなど）。その他

のルールは書類選考通過者に個別にお伝えします。 

※書類選考を通過された方には、主催者による発表資料ブラッシュアップ支援を行います。 

 

■ 応募方法 

起業家ピッチでの発表を希望される方は、別紙のエントリーシートに必要事項を記載の上、応

募ください。（応募期限：2024年11月30日（土）） 

（応募書類） 

① エントリーシート 

② その他、事業の詳細を説明する資料（任意・フォーマット自由） 

ご応募いただいた書類を厳正に審査し、お知らせいただいたメールアドレス宛に審査結果をお

伝えします。 

（応募先）E-mail: tvs-nagano@tohmatsu.co.jp 

※提出書類の返却はいたしません。 

※書類審査の内容は公表しませんので審査結果についてのお問い合わせはご遠慮ください。 

※応募内容についての秘密は厳守しますが、特別な技術など秘密事項については、事前に法的 

 保護（特許出願など）を行うなど、応募者の責任にてご対応ください。 

※応募にあたっての個人情報は、当イベントの運営と今後のイベント等のサービス改善のため 

 利用させていただき、その他の目的には一切使用しません。 

 

【お問い合わせ先】 

 長野県 産業労働部経営・創業支援課 担当：関 

電話：026-235-7194 

 有限責任監査法人トーマツ長野事務所 担当：田中、森山、羽田 

E-mail: tvs-nagano@tohmatsu.co.jp 

 八十二銀行 営業渉外部地域振興グループ 担当：掛川 

電話：026-224-6430 



第13回信州ベンチャーサミット

起業家ピッチ エントリーシート
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会 社 名 ：

代表者名：



基本情報

2

会社概要

応募テーマ

会社名

代表者氏名
代表者⽣年⽉⽇
本社所在地
事業内容

主要な商品・
サービス

前年度売上⾼
希望するもの

セールスポイント

Sheet 1
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ビジネステーマ

自社のリソース

社外のリソース

商品・サービス 売り方 顧客

想定するマーケットの規模

○年後の売上コスト

Sheet 2
ビジネスプラン



フリーシート
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Sheet 3



第13回信州ベンチャーサミット

起業家ピッチ エントリーシート 記載方法



エントリーのまでの流れ

この度は、「第13回信州ベンチャーサミット」の起業家ピッチにお申込みいただき誠にありがとうございます。
エントリーに当たって以下の3枚のシートをご用意ください。
エントリーシートの各「Sheet」は、以下を参考にご記入いただけますようお願い申し上げます。
なお、当エントリーシートはPowerPointで作成していますが、同様のフォームであればWordやExcel、手書きでも構いません。

基本情報

貴社に関する基本情報をご記入ください。なお「セールスポイント」は、社歴や過去の成功体験、経営理
念等、貴社のセールスポイントを⾃由にご記入ください。また、ピッチ登壇を通じて希望するもの（資⾦
調達がしたい、人材募集をしたいなど）を「希望するもの」欄にご記入ください。

Sheet 1

Sheet 2 ビジネスプラン

貴社のビジネスプランをご記入ください。記載方法は次ページをご参照ください。
なお、エントリーシートは「ビジネスモデルキャンバス」を基に作成しております。ご興味のある方は、アレックス・オ
スターワルダー＆イヴ・ピニュール『ビジネスモデル・ジェネレーション』翔泳社 をご参照ください。

Sheet 3 フリーシート

書類選考に当たって審査員へピッチを⾏うように、貴社のビジネスへの思いをご記入ください。
何枚ご利用頂いても構いません。また既にご⾃⾝で作成された資料がある場合には当該資料を添付して頂
くことも可能です。
例えば、以下のようなことを記載することを想定しています。
① 「ビジネスプラン」シートに記載した事項に関して、より詳細な内容
② ⾃社の競争戦略
③ 今回の「ビジネスプラン」を思いついた背景や問題意識
④ 事業を拡大するまでのタイムスケジュール（工程表）
⑤ この「ビジネスプラン」のバリューチェーンとその中での貴社の強みや課題
⑥ 既に事業計画を⽴案されている場合にはその概要
⑦ 市場分析 など
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3

ビジネステーマ

自社のリソース

社外のリソース

商品・サービス 売り方 顧客

想定するマーケットの規模

○年後の売上コスト

貴社の技術や人材、経験やノウ
ハウ等、商品やサービスを提供
するために⾃社が保有している
リソース、または今後取得する
予定のリソースをご記入くださ
い。

商品やサービスを提供するため
に必要な社外のリソース、例え
ば商品の調達先や業務提携先、
技術等をご記入ください。

この「ビジネスプラン」の中心
となる商品やサービスをご記入
ください。

合わせてその商品やサービスの
顧客にとっての価値やメリット
を記載すると、「ビジネスプラ
ン」が際⽴ちます。

例）新規性、パフォーマンス、
カスタマイゼーション、デザイ
ン、ブランド、価格、コスト削
減、リスクの低減、快適さ、使
いやすさ

想定してい
る販売ルー
トをご記入
ください。

想定している顧客ま
たはエンドユーザー
をご記入ください。

この商品・サービスの
マーケット規模をご記入
ください（想像で構いま
せん）。

以上を踏まえ、○年後の売上規模（例えば「単価×数
量」）をご記入ください。なお、○は5年後程度を想定
していますが、ビジネス内容に応じてご判断ください。

このビジネスを⽴ち上げるまでに必要なコストや右記の
売上に対する想定原価をご記入ください。

記載方法

今回のプレゼン対象となるビジネスモデルについてご記入ください。

Sheet 2
ビジネスプラン


	加工.pdf
	別紙１：本イベントチラシ.pdf
	別紙２：「起業家ピッチプレゼンター・観覧者募集」概要.pdf
	別紙３：起業家ピッチエントリーシート.pdf
	別紙４：「起業家ピッチエントリーシート」記載例.pdf

